Tytut nagrania: KW016 Jak zarabia¢ na Facebooku?

MARIUSZ KOBAK: Czes¢ Dawid. Dzieki, ze zgodzite$ sie wystgpi¢ w moim podcascie.
DAWID BAGINSKI: Witam serdecznie i bardzo dzigkuje za zaproszenie.

MARIUSZ: Dawid, moze tak na poczatek powiedz co$ wiecej o sobie, czym sie zajmujesz, dla tych

0s0b, ktére jeszcze cie nie znaja.

DAWID: Okej, to nazywam sie Dawid Baginski. Jestem przedsiebiorca, ktéry prowadzi w tym momencie
sze$¢ réznych spotek. Dziatam w dziewigciu, dziesieciu niszach. | przede wszystkim zajmuje sie
konstruowaniem i rozwijaniem wiasnych bizneséw, a gdzie$ przy okazji efektem ubocznym tego, co
dobrze mi wychodzi, czyli nauka innych i robienie social media, postanowitem uruchomié¢ agencje
marketingowg socialelite.pl, w ktérej zajmuje sie, razem z moim zespotem, i wykonywaniem ustug z
zakresu reklamy na Facebooku czy prowadzenia fanpage’y, czy budowania stron internetowych.

Ogolnie rozumiany po prostu pomyst rozwoju biznesu w social media.

A oprocz tego réwniez zajmuje sie naukg osob, tych, ktére chciatyby samodzielnie po prostu realizowac
to jako jednoosobowe firmy, jako pracownicy social media lub po prostu tworzyé wiasne zasoby
biznesowe wiasnie w powyzszych elementach. Czyli fanpage, Instagram, Facebook, reklama ptatna,

pozyskiwanie klientow i tym podobne.

MARIUSZ: Okej, super. No to rzeczywiscie robisz bardzo duzo rzeczy. Prawdziwy cziowiek orkiestra.
Ale dzisiaj chciatbym porozmawiaé z tobg szerzej w zasadzie o jednym wycinku twojej dziatalnosci, o
dziatalno$ci na Facebooku. Chciatbym cie przepytac z tego, jak powinniémy dziata¢ na Facebooku, zeby
zaczg¢ generowat dochody w naszych biznesach online. Ale moze zanim do tego przejdziemy, to
chciatbym cie jeszcze podpytaé o twojg historie. Bo no wydaje sie by¢ taka catkiem interesujaca, nie

tylko zwigzana z biznesem online, ale zahacza troche to o rozwdoj osobisty.

Widziatem w twojej historii, ktorg opisujesz u siebie na stronie, ze no przeszedtes$ takie kroki, ktore
przechodzg ludzie, ktérzy zaczynajg by¢ bardziej Swiadomi w swoim rozwoju. Jakby doszedtes$ do tego
i moze jestes w stanie udzieli¢ kilku rad. Czy zeby osiggnac jakis cel czy sukces, trzeba najpierw przejsc
wiasnie takie kroki mentalne, czyli zmieni¢ swoj sposdb myslenia w zasadzie o sto osiemdziesiagt stopni,

no i juz nigdy nie wraca¢ do poprzedniego sposobu myslenia?

Mozesz troche wiecej cos powiedzie¢ na ten temat? Jak trzeba zmieni¢ swoje myslenie, swoje podejscie
do zycia, zeby w ogéle byé¢ w stanie zrealizowac jaki$ wiekszy sukces, wiekszy cel? Zeby nie mierzyé
tak troche pasywnie w naszym zyciu, ze po prostu wstajemy rano, idziemy do pracy, wracamy i tak
dalej, i tak dalej.
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DAWID: Rzeczywiscie jest tak, ze moja historia wymagata ode mnie tego, zebym przeszedt przez rézne
takie etapy zmiany przede wszystkim siebie jako osoby, abym mogt dzisiaj funkcjonowac na tym etapie,
na ktérym funkcjonuje, i realizowac te cele i przedsiewziecia, ktore realizuje. Bo gdyby to byto tatwe,
wszyscy by to robili, a w zwigzku z tym, Ze nie wszyscy to robig, a raczej przedsiebiorcow jest pewien
procent mniejszosciowy, to rzeczywiscie jest to taka droga bardziej wymagajgca. | zeby kazdego dnia
moc rzeczywiscie z uSmiechem na twarzy to wszystko realizowaé i podota¢ temu, to nie chodzi o to, ze

ciezary sg za ciezkie, tylko to ciato jest za stabe.

| tak samo nie chodzi o to, ze zycie jest ciezkie, po prostu nasza psychika jest staba. | ja pochodzac z
matej wioski Grady-Woniecko, gdzie w zasadzie czes¢ osOb lgdowata w kryminale, czes¢ oséb
wyjezdzata za granice, a cze$¢ osOb zostawata tam w stagnacji, to jestem raczej tg mniejszosciowg
osobg, ktéra stamtad sie po prostu wyrwata po to, zeby méc rzeczywiscie gdzie$ tam swoje marzenia
realizowaé. Moim marzeniem byta na poczgtku praca w korporacji, na etacie, zeby moc sie pigé po
szczeblach kariery, ale gdy przeprowadzitem sie do Wroctawia na studia, to szybko sie okazato, ze to
marzenie to nie jest moje marzenie, tylko to jest marzenie mojej mamy i mojego taty, zebym miat

bezpieczne zycie.

| tak naprawde dopiero, gdy zaczatem w Internecie szuka¢ w zasadzie mozliwosci pracy nad sobg, bo
ja miatem bardzo niskie poczucie wiasnej wartosci, nie miatem kompletnie pewnosci siebie, bytem
wychowany w przestrodze takiej. Jak pamietam, jak miatem lat dziesie¢, dwanascie i pierwszy raz
pojechatem do Warszawy, to mi rodzice méwili, ze musisz na siebie uwazac, bo to jest wielkie miasto
straszne i cie mogg okras¢ albo cie pobi¢, albo ci krzywde zrobi¢. | pomys$| sobie, jak ja z takim
przekonaniem przyjechatem do Wroctawia, to przez pierwsze dni to ja tak o sie w kieszeniach

trzymatem. Rozumiesz?

I no to nie byta moja wina ani wina moich rodzicéw, ze mnie tak wychowali. Oni nie znali nic lepszego.
Natomiast tg mojg droge raczej wymusita na mnie samym cheé pozbycia sie po prostu tych
wewnetrznych lekéw, ktdre ewidentnie mi w Zyciu nie pasowaty. | tak w pewnym momencie przez
przypadek trafitem na materiaty z rozwoju osobistego. Wtedy to sie nazywato jeszcze NLP, nie byto
rozwoju osobistego, byto NLP jako neurolingwistyczne programowanie. | tam nauczylem sie jednej
rzeczy. Ze ja samodzielnie moge ksztattowaé wtasny umyst. | od tamtej pory bardzo mocno poszedtem
wiasnie w kwestie tego, jak moge nad sobg pracowac i do dzisiaj nie przestatem. | tak jak rozmawialiSmy
przed rozpoczeciem nagran, to prawda jest taka, ze w zyciu nie wygrywajg ci, ktérzy maja najwieksze

checi, tylko wygrywajg ci, ktdrzy sg najbardziej wytrwali.

Czylija niewatpliwie przez te wszystkie lata, od szesnastego roku zycia, gdy zaczatem sie bardzo mocno
uczyé, dzisiaj mam lat trzydziesci dwa, po prostu nie przestatem ciggle pracowaé¢ nad sobg po to, zeby
po prostu méc wyznaczacé sobie kolejne cele i je realizowaé. | prawda jest taka, ze ja tak samo dzisiaj,
kiedy wstatem rano, tak samo dzisiaj jakby zjadtem $niadanie, ubratem sie do pracy, tak samo jak ty
wsiadtem w samochdéd albo w inny srodek komunikacji, zeby do tej pracy dojechac i do niej przyszedtem.

| bede teraz caty dzien w tej pracy, tak jak kazdy inny cziowiek, a wieczorem wyjde i wréce do domu.
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Tylko réznica jest taka, ze jest taka droga zyciowa, ktérg realizuje mniejszos¢ ludzi, ze wstatem z
usmiechem o szoéstej rano i nikt mnie nie musi obudzi¢, i nie potrzebowatem budzika. | zjadtem
$niadanie, ktérego sie nie mogtem doczeka¢. | napitem sie pysznej kawy, ktorg uwielbiam. |
porozmawiatem z osobg, ktérg kocham. Po czym wsiadtem do zajebistego samochodu, opuscitem sobie
dach i cieszytem sie stoncem, i stuchatem muzyki, jadgc do pracy, bo nie mogtem sie doczekac az tutaj

wejde.

Rozwdj osobisty, powiem tak, z wtasnych obserwacji, to nie jest niezbedne do tego, zebys$ odnidst
sukces finansowy. Jest wiele ludzi, ktérzy majg ogromny sukces finansowy, a w ogéle nie styszeli o
rozwoju osobistym. Majg nargbane w gtowie niesamowicie, to by$ pomyslat sobie taki prosty cztowiek,
nie umie sie wystowié, a robi wielomilionowe biznesy, wiec prawda jest taka, ze to nie jest potrzebne.
Ale réwniez prawda jest taka, ze wiekszo$¢ ludzi jednak statystycznie, ktdrzy osiggajg wielomilionowe
sukcesy czy po prostu szczescie zyciowe, to sg jednak ludzie, ktérzy majg pouktadane w gtowie i tg

droge przeszli.

Ci, ktorzy odniesli sukces, ale po drodze nie spotkali sie z rozwojem osobistym, czy to w ksigzkach, czy
to przez swojego mentora na przyktad biznesowego, ktéry im poukiadat w gtowie, to jest raczej
wiekszos¢ ludzi, ktérzy osiggneli sukces, bo to przeszli. A garstka ludzi osiggneta sukces po prostu nie
przechodzac tego. Rozsadnie patrzac z perspektywy swojego zycia, rzeczywiscie lepiej jest pracowaé

nad sobg i potem tadowac sie w duze cele niz odwrotnie.

MARIUSZ: Okej, no to w zasadzie chyba tak to wtasnie wyglada, ze trzeba nad sobg pracowac¢ albo
trzeba uswiadomié¢ sobie, ze mozna zy¢ zupetnie inaczej, ale czy jeste$ w stanie powiedzie¢ dla takich
0s0b, ktore rzeczywiscie poszty na studia, potem poszty do pracy, majg prace w korporacji, moze nie
do konca jg lubig, ale juz wpadto w rutyne, nie potrafig sie z niej uwolni¢. Mozesz powiedzie¢ jakgs takg
jedng rade albo jak to wygladato w twoim przypadku, czy miates taki jeden przebtysk, Zze nagle
stwierdzite$, Ze nie, to zycie nie powinno tak wyglagda¢ w twoim przypadku i ty chcesz czegos$ zupetnie
innego. Czy miates taki jeden przebtysk i czy mozesz udzieli¢ takiej jednej rady, co zrobi¢ w takim

momencie, nad czym zaczg¢ pracowac?

DAWID: Przede wszystkim to, co mnie odréznia od innych ludzi, jest to, ze ja nie toleruje swoich
zyciowych niewygdd. Czyli jezeli ja mentalnie sie¢ nudze czyms$ albo co$ mnie frustruje, to ja tego nie
toleruje. | podejmuje rézne dziatania po to, aby to zmieni¢. | wiasnie ta nieche¢ do rzeczy, ktére mi w
zyciu przeszkadzaja, poniewaz ja jg mam w sobie tak jak ty masz niecheé do rzeczy i inni ludzie maja,
ze sg rzeczy, ktore cie denerwuja. Ale réznica polega na tym, ze sg ludzie, ktérzy to toleruja, ze tak jest,
a ja do tych ludzi nie naleze. | to, Ze na przyktad bolaty mnie pie¢ lat plecy, to ja to tolerowatem, ale

przez pie¢ lat szukatem sposobéw réznych, zeby pewnego dnia mnie te plecy nie bolaty.

| dzisiaj moga mnie co najwyzej bole¢ plecy po ciezkim treningu, ale nie ma sytuaciji, ze bolg mnie plecy,
bo mam kontuzje plecow i nikt mi nie moze poméc, bo lekarze sie na tym nie znaja. | chodzi o to, ze

druga rzecz to jest to, ze ja wkasnie nawet jak co$ mi nie pasuje, ja to prébuje zmienic¢ i mi sie nie udaje,
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tak jak z tymi plecami przez piec¢ lat. | sprawdzitem mndstwo sposobow, wydatem mndstwo pieniedzy,
zeby to zrobi¢, to dziatatem do momentu az to zrobitem. | chodzi o to, ze ja nie mam presji czasu, ze ja
musze w rok rozwingé biznes. Ja mam odwrotnie. Ja po prostu wiem, ze mam spokojnie, w spokoju

robi¢ swoje do momentu uzyskania efektu.

Ja na przykfad teraz jednym z takich juz bardzo realnych celéw swoich zyciowych finansowych jest to,
ze chce w rok zrobi¢ sto milionéw sprzedazy. To jest moj cel. | teraz dojscie do tego celu zajmie mi
prawdopodobnie jakie$ pie¢, moze dziesiec lat. To jest rozsgdna rama czasowa, zeby to zrealizowac.
Ale nawet jak mi zajmie pietnascie, to sie nie obraze. | chodzi o to, ze na przykfad z sitownig ja miatem
taki cel z sitownig, bo kiedy$ duzo ¢éwiczylem, pdzniej przestatem, zeby po prostu zaczaé ¢wiczyé. To
byt moj cel, po prostu zacznij, cokolwiek réb. | ja zawsze zaczynatem od pietnastu minut, trzy razy w

tygodniu. | moim zadaniem jest tylko to utrzymac.

Po6zniej te pietnascie minut przeradza sie w trzydziesci minut. Dzisiaj robie dwugodzinne treningi trzy
razy w tygodniu bez problemu, jade. Ale zajeto mi to trzy lata, zeby dojs¢ do takiego etapu, gdzie moje
ciato bedzie w stanie to tolerowag, takie treningi. | wtasnie chodzi o to, ze zacznijmy powoli. Nie na
wariata, zacznijmy powoli, z minimalng dawkg i po prostu to rébmy w minimalnej dawce. Jak juz sie do
tej minimalnej dawki przyzwyczaisz, to wtedy podnosisz tg poprzeczke troche i jeszcze troche z czasem,

i jeszcze troche z czasem.

Powiem ci, ze jako dziecko ja bardzo duzo ¢wiczytem, lubitem gra¢ w pitke, biega¢, w ogole bytem, no
nie do zajechania. Zaden sport mi nie przeszkadzat. Pézniej na studiach pojawit sie alkohol w wiekszych
ilosciach, zabawy, niedobre jedzenie, pizze, zupki chinskie i zniszczytem cate swoje zdrowie. P6zniej w
wieku dwudziestu o$miu lat postanowitem to zdrowie odbudowac¢ i od czterech lat rzeczywiscie sobie
fajnie éwicze. | jak w wieku dwudziestu odmiu lat wrécitem na sitownie, to taka prosta rzecz, zanim ja

znowu w miare zaczatem lubié treningi, mineto trzynascie miesiecy.

Przez trzynascie miesiecy chodzitem na sitownig i robitem bardzo solidne treningi na tyle ile dawatem
rade, i za kazdym razem krecito mi sie w gtowie i bylo mi po prostu niedobrze. | wychodzitem, i na
przyktad nie mogtem spac po nocy. Bo po prostu moje ciato juz nie bylo przyzwyczajone do tego, ale
najwazniejsze bylo to, ze wiedziatem, ze tak bedzie, Ze to nie bedzie komfortowe i ze pewnego dnia to

sie skonczy.
MARIUSZ: Okej.

DAWID: | tylko dlatego, ze bytem w stanie to rozumie¢, ze skoro moje ciato reaguje tak na treningi, ze
na przykfad kreci mi sie w gtowie, bo miatem tutaj szyje rozwalong i na przyktad kregi mi uciskaty przez
pare lat tetnice i tak dalej, mézg mi sie nie dotleniat, glowa mnie ciggle bolata, no to po prostu tak mam.
| teraz moge powiedziec¢, ze nie bede éwiczyt, bo tak mam, albo znajde sposéb, zeby przez to przejsc.
| w zwigzku z tym, ze jakby zawsze bytem wytrwaty w tym, czego nie lubie, i zaczynatem matymi
krokami, to koniec koncéw dochodzitem do tego, co mi bardzo sprawia przyjemnosé, ale jednoczes$nie

jest na duzej skali. Czyli albo sg konkretne treningi, albo jest konkretne robienie biznesu.
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MARIUSZ: Okej, czyli konsekwencja w dziataniu, niepoddawanie sie przy pierwszych, drugich, trzecich

porazkach czy jakich$ zniecheceniach i po prostu wyrabianie w sobie nawykdéw, a potem jest juz z goérki.

DAWID: Wiesz co, tutaj jedna rzecz, bo to sg rzeczy w miare oczywiste, ale to, czego nie przeczytasz
w ksigzkach motywacyjnych, to jest to, ze musisz nastawi¢ sie na to, ze na poczatku nie bedzie fajnie i
trzeba to polubié. Trzeba po prostu polubi¢ to ze Swiadomoscia, ze okej, bedzie ciezko, moze mi sie nie
podobac to, ze na poczgtku zaczynam z matym biznesem i musze pracowac osiem godzin dziennie, a
potem jeszcze dwie godziny zmeczony pracowac¢ na wiasng reke. Moze mi sie to nie podoba¢, ale

chodzi o to, zebys ty byt Swiadomy, ze to jest zla, to jest chujowa sytuacja.

To mi sie nie podoba. Ale jestem w stanie to zrobi¢, zeby potem troszke mniej pracowac na etacie,
troszke wiecej rozwija¢ swoje. Pdzniej odejs¢ z etatu i catkowicie rozwija¢ swoje. | najwazniejsze jest
to, zeby jednak wyznaczac¢ sobie racjonalne ramy czasowe, ze na przyktad takie przejscie moze zajgé
dwa lata, a nie trzy miesigce. | to jest rozsadne. | wtasnie dzieki temu, ze ja tak bardzo rozsadnie
podchodze do tych wszystkich tematow i traktuje rzeczy na spokojnie, zajmie tyle czasu ile zajmie, ale
wazne, zeby to robi¢, nawet jak to bedzie piec lat, zeby pozby¢ sie gtupiego bélu plecow, to ja to bede
robit przez pie¢ lat. A wiekszos$¢ ludzi po dwdch, trzech miesigcach, jak nie widzi efektu, sie poddaje.
Ale to nie dlatego, ze ludzie sg za stabi albo za mato inteligentni, tylko dlatego, ze te ramy czasowe sg

zbyt optymistyczne.

MARIUSZ: Okej, no w zasadzie tak jest. Ja tez moge potwierdzi¢ takie cos$ z wtasnego doswiadczenia.
No dobrze, no to po tym wstepie skupmy sie na temacie dzisiejszego podcastu, czyli dziatalnoscig na
Facebooku. | ty doradzasz roznym firmom, jak rozwija¢ skrzydfa w Internecie, ale zatézmy, ze dzisiaj,
jezeli ktos chce otworzy¢ swojg firme w Internecie, jakis biznes online, to czy mozna go szybko rozwijaé
bez inwestowania w reklame, czy raczej to jest niemozliwe? Jezeli to jest niemozliwe albo wrecz bardzo
trudne, to czy nadal polecasz Facebooka jako jedno z najlepszych zrédet pozyskiwania reklamy? Czy

sg juz jakies inne Zrodta?

DAWID: Wszystko zalezy od tego, co definiujesz przez stowo sukces. Jezeli chcesz mie¢ biznes, ktory
ci na przyktad generuje dziesie¢, dwadziescia tysiecy, trzydziesci tysiecy obrotu miesiecznego, z czego
masz powiedzmy pie¢, dziesiec¢, pietnascie tysiecy zysku na czysto, to jest sukces dla wielu oséb, to w
wiekszosci sytuacji metody organiczne, czyli dobre prowadzenie fanpage’a, systemy polecen, dobrze
dopracowana obstuga klienta wewnatrz firmy czy nawet takie minimalne naktady finansowe typu tysigc
na miesigc w reklame co miesigc przez wiele miesiecy, to jest w zupetnosci wystarczajgce. Jezeli
natomiast celujesz w na przyktad milion rocznie albo w milion miesiecznie sprzedazy, to tu juz bez

inwestycji dziesigtek, a nawet setek tysiecy ztotych w reklame po prostu to nie jest mozliwe.

| to wszystko zalezy, w ktérym kierunku chcesz i§6. Natomiast ja zauwazam, ze wiekszos¢
przedsiebiorcow w Polsce, ktérzy na przyktad realizujg jednoosobowe firmy albo zatrudniajg dwie, trzy
osoby, to sg to raczej ludzie, ktérzy celujg w kilkadziesiat tysiecy miesiecznego obrotu, zeby mie¢ po

prostu fajne zycie, zeby mie¢ czas na rodzine jeszcze i tak dalej. To w takich sytuacjach te minimalne
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naktady finansowe, jak ktos inwestuje tysigc ztotych na miesigc albo dwa, trzy tysigce ztotych na miesigc

dtugofalowo, to juz spokojnie takie cele uzyskuije.

MARIUSZ: Okej, no dobrze, czyli powiedziates dosy¢ optymistyczng rzecz, bo jezeli ktos jest taka
osobg, ktéra pracuje na etacie, ale jej to nie do kornca odpowiada, a nie chce od razu rzuca¢ sie na
gteboka wode, odchodzi¢ z pracy i zaczg¢ rozwijaé swdj biznes online, no to w zasadzie po godzinach
bez duzych naktadéw na reklame, moze rozwingé taki biznes online organicznie, ktéry nie bedzie
przynosit kokosow, ale w pewnym momencie pozwoli na rzucenie tej pracy na etacie i przejscie sto

procent do wtasnego biznesu, i wtedy moze mysle¢ o skalowaniu. Czy tak?

DAWID: Tak. Mato tego, to, co na przyktad zalecam osobom, ktére w szczegdlnosci pracujg w korporacji
na przyktad na stanowiskach zarzagdczych, gdzie sie wydaje nie swoje pienigdze z budzetu, to bardzo
duzym minusem w postepowaniu 0s0b, ktére odchodzg z takich stanowisk, jest to, ze one ta
Swiadomos$¢, ze trzeba delegowal prace jako jednoosobowa firma wynoszg z korporacji. Tylko
prowadzenie korporacji i jednoosobowej firmy to jest zupetnie inna gra. Jezeli jednoosobowa firma, ktéra
ma dwadziescia tysiecy, nagle wszystko zleca na zewnatrz, lekkg rekg wydaje swoje wtasne pienigdze,

to szybciej sie pienigdze koncza niz pojawia sie efekt.

Wiec w szczegolnosci w takiej sytuacji najpierw proponowatbym kupi¢ troche kursoéw, szkolen i dajgc
sobie pot roku, rok czasu, po prostu, zeby to przerabiac i sie uczy¢, matymi kroczkami dziubdziaé¢ swdj
biznes. A po tym czasie zobaczysz, ze ta suma matych kroczkéw wydziubdzianych zrobi ci biznes. |
zeby pézniej na przyktad z pieciu tysiecy obrotu zrobi¢ dziesie¢ tysiecy, to czesto jest jeden, dwa
miesigce. Zeby z dziesieciu tysiecy obrotu zrobi¢ dwadziescia tysiecy obrotu, to jest jeden, dwa
miesigce. Zeby z dwudziestu tysiecy zrobi¢ pie¢dziesiat tysiecy, to jest jeden, dwa miesigce. Dlaczego?
Dlatego, ze jak juz masz wydziubdziane mate kroczki w Internecie, to reszta jest kwestig tego ile to

pieniedzy odkrecisz.

MARIUSZ: Okej, no dobra, no brzmi to naprawde fantastycznie, ale zaktadam, Zze no trzeba mie¢ tg
wiedze, trzeba odrobi¢ prace domowa wczesniej. Tak jak powiedziate$, trzeba przerobi¢ kursy online,

mie¢ mentora, nauczy¢ sie tego i potem mozna rzeczywiscie zaczgc¢ to skalowac.

DAWID: No takze na miasto wyjezdzasz samochodem, gdy zdasz prawo jazdy, czyli kazdy rozsgdny
cztowiek wie, ze najpierw trzeba i$¢ na kurs sie nauczyé. Tylko pytanie, kto biznesowe prawo jazdy
zdaje zanim otworzy firme. Mniejszos¢ ludzi. Dlatego tak wiele bizneséw sie nie udaje. Dla mnie dzisiaj
powiedzie¢, ze prowadzenie biznesu jest tatwe, to jest sprawa oczywista. Dla mnie to jest tatwe, tylko
ze ja juz mam X lat doswiadczenia, gdzie rzeczywiscie odrobitem prace domowg i wyéwiczytem swoje,
jak z jazdg samochodem. Ale pamietam jeszcze osiem lat temu, dziewie¢ lat temu, gdzie ja siedziatem,

sie gléwkowatem i nie kumatem w ogole o co chodzi. | po prostu trzeba byto swoje przerobic.

I nie wolno ba¢ sie po prostu da¢ sobie czasu na to i rozsgdku wewnetrznego, zeby pojsé i po prostu

ten czas angazowac. Jezeli nam sie bardzo spieszy, to zazwyczaj nic z tego nie wychodzi.


https://kierunekwolnosc.pl

MARIUSZ: No dobra, a to teraz moze powiedz co$ takiego, co bys$ doradzit takiej osobie, ktora
rzeczywiscie ma jakis pomyst na siebie, ma jakis pomyst na biznes w Internecie, otwiera ten biznes, ale
jeszcze nie jest w stanie, bo moze nie potrafi do konca, dotrze¢ do duzej ilosci potencjalnych klientéw,
ale chce zaczg¢ dziata¢ na Facebooku i w ten sposob promowa¢ swdj biznes. Zaktada fanpage’a,
zaktada grupe na Facebooku i co dalej? Na co taka osoba powinna zwréci¢ uwage w konteks$cie tego

fanpage’a i grupy na Facebooku?
DAWID: Okej.
MARIUSZ: Czy sg tam jakie$ elementy, o ktérych trzeba koniecznie pamieta¢?

DAWID: Tak. Przede wszystkim najwazniejszg sprawg jest to, ze nie wystarczy mie¢ jakiej$ tam strony
internetowej albo jakos$ tam prowadzi¢ fanpage’a, albo mie¢ jakas tam oferte. Zauwaz, ze ludzie skupiajg
sie na tym, zeby posty byly angazujace, zeby byty regularne publikacje, zeby byta strona internetowa,
zeby byta oferta, ale nie skupiajg sie na tym, jak ona jest jakosciowa. | w ogéle w polskim biznesie, w
szczegolnosci w Internecie, pojecie czy to, co zrobite$, dziata, czy to, co zrobites, jest skuteczne w

oczach twojego odbiorcy, czyli tego goscia po drugiej stronie, tej osoby.

Czy jak ona wchodzi na tg strone, to moéwi, ale fajnie, jak mi sie to podoba. | pojecie jakosci w ogéle w
Polsce w biznesie internetowym przez osoby poczatkujgce nie jest rozpatrywane, bo przeciez trzeba
zrobi¢ strone jak najtaniej. Dlatego pézniej dochodzi do takiej sytuacji, ze ta strona nie dziata, wiec ja
kto$ wyrzuca i robi nowa, i ponosi drugi raz koszt troche wigkszy, kupuje troche drozej, i te drugie nie
dziata, i on juz to znowu musi wyrzuci¢ do kosza, bo nie ma efektéw. Zauwaz, ze jak ty wchodzisz na
przyktad do sklepu odziezowego albo kobieta wchodzi do sklepu odziezowego, to jest podstawowa

zasada. Kupujesz te ubrania, ktére ci sie podobaja.

A jezeli co$ jest za stabej jako$ci albo ci sie nie podoba, to po prostu tego nie kupisz. | tak samo jest w
Internecie. Jezeli ta jako$¢ wykonywanej pracy jest zbyt mata, to nie ma znaczenia ile postow wrzucisz
stabej jakosci. Nie ma znaczenia ile zrobisz zdje¢ do sklepu, ktére sg stabej jakoéci. Nie ma znaczenia
to ile bedziesz miat pozycjonowania strony internetowej, ktéra jest stabej jakosci, i ludzie wchodzg na tg
strone, sie z niej odbijajg i wychodza. Wiec podstawowg rzeczg, jakg trzeba zrobié, to wprowadzi¢ w
swoje dziatania pojecie jakosci i efektu. Ze to nie chodzi o to, Zeby mieé strone internetowg, tylko strone
internetowa, ktora rzeczywiscie dziata, ktoéra przekonuje tych klientéw do dodania produktu do koszyka

i kupienia. | w jaki sposéb to wykonac?

To catkowicie zmienia postaé rzeczy i gry, i tego, co ty realizujesz. | w wigkszo$ci biznesow, jezeli mamy
biznes lokalny, to wystarczy tak, strona internetowa, gdzie strona jest wizytéwkg twojej firmy i na
przyktad zacheca osoby do kontaktu, jezeli wykonujesz jakie$ ustugi. Umawiasz ludzi, oni przychodzg
do twojego lokalu, czy masz restauracje, prawnik, fizjoterapeuta, lekarze, prawnicy i tak dalej, trenerzy
personalni. Wystarczy mie¢ strone, ktéra bardzo fajnie buduje twojg sylwetke jako eksperta, przedstawia
zakres produktéw, ustug i zacheca do kontaktu. Nastepnie to, co nalezy regularnie realizowac, czyli

strona ma by¢ bardzo dobrej jakosci. Robisz to raz, zostawiasz na kilka lat.
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Fanpage i konto na Instagramie. Na poczatku najlepiej wybrac¢ jeden kanat. Albo prowadzimy fanpage,
wrzucamy tam tresci, albo prowadzimy Instagram, wrzucamy tam tresci. Nie polecam robi¢ dwdch
naraz. Na poczatku jeden. Jak to sie rozkreci, to potem drugi. Trzecig rzeczg, czyli tutaj z przodu to jest
reklama, zeby rzeczywiscie tych ludzi troszke sobie przyciggna¢ do biznesu. | na strone internetowg
sobie wchodza, zeby ciebie pozna¢, a pdzniej na fanpage’a te osoby wchodzg, zeby sie od ciebie uczy¢,
czyli budowa¢ z tobg relacje, budowaé do ciebie zaufanie, dowiadywac¢ sie, jakie produkty czy ustugi

oferujesz oraz jak sie do ciebie zgtosié.

| ostatnim elementem to jest to, zeby taka osoba, ktéra prowadzi na przyktad taki biznes lokalny, dobrze
opanowata sposéb rozmowy albo znalazta kogos, kto naprawde dobrze potrafi rozmawiaé. Bo jakosé
obstugi klienta telefonicznie ma ogromny wptyw na to, czy dokonasz sprzedazy. Takie systemy stosuje
w wielu biznesach. Takie z tych kilku elementéw sie sktadajgce. Na przyktad w branzy nieruchomosci
w Warszawie w zesztym roku dwiescie pieédziesigt nieruchomosci dzieki tej metodzie udato sie
sprzeda¢, dla réznych firm. Reklama, strona, fanpage i rozmowa telefoniczna. | na przyktad dobry
handlowiec sprzedat na pie¢ rozmoéw jedno mieszkanie, na cztery rozmowy jedno mieszkanie, a ten

staby na dwadziescia rozmoéw nie potrafi sprzedac¢ jednego.

Wiec ten caty zauwaz biznes czy Internet, to nie jest taki handlowiec, co przyjdzie i zrobi tak, puk, puk,
puk, dzien dobry, sprzedaje magiczne garnki, a prosze, dobra, wezme. | wtedy wiadomo, ze handlowiec
sprzedat. Biznes w Internecie jest jak sztafeta. Pierwszy zawodnik to jest reklama i reklama biegnie
pierwsze sto metrow, pozniej przekazuje pateczke dla strony internetowej i teraz strona internetowa
przejmuje odpowiedzialnos¢ i musi swoje przebiec. Pozniej przekazujemy pateczke, czyli klienta, na
fanpage. Fanpage teraz biegnie swoje sto metréw. A na koncu ktos, kto rozmawia telefonicznie, biegnie
ostatnie sto metréw. | zwré¢ uwage na to, ze w sztafecie nie wygrywa ten, ktéry pobiegnie najszybciej
na poczagtku, ani ten, co biegnie najszybciej na koncu. Tylko wygrywa ten zespdt, w ktorym kazdy z
zawodnikéw swoje sto metrow przebiegnie najlepiej, tak samo odpowiedzialnie. Kazdy odpowiada za

swoje sto metréw, ale wszyscy odpowiadajg za wynik koncowy.

W przypadku sklepdw internetowych oczywiscie bardzo wazny jest sam sklep internetowy. To, jak jest
przedstawiona oferta. | tu jest bardzo wazne, czy produkty podobajg sie osobom, umiejetnosé doboru
produktéw w sklepie jest niezwykle wazna. Kazdy biznes powinien pracowac¢ nad tymi kompetencjami.
Druga rzecz, jakie sg zdjecia. Im lepsza jakos¢ zdjeé, tym naprawde to robi lepszg robote. Punkt trzeci
to jest to, w jaki sposéb sg przedstawione karty produktow, czy tam klient znajduje najwazniejsze dla
siebie informacje i pdzniej to, jak klient zamawia, czy koszyk jest zrozumiaty. | tutaj strona internetowa

to jest pierwsza rzecz.

A druga rzecz niezwykle istotna to jest wtasnie prowadzenie social mediow, czyli fanpage’a, Instagrama,
bo potencjalni klienci odwiedzajg wtasnie te dwa kanaty gtdwnie po to, zeby inspirowac sie réznymi
produktami, w szczegolnosci w branzy mody czy w branzy instrumentéw, czy w branzy
oprogramowania, czy w branzy elektroniki. To takie elementy sg niezwykle wazne. No i w sklepach

internetowych duzo wazniejsza jest reklama, czyli ilos¢ pieniedzy wydanych na reklame i jako$¢
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zrobienia tej reklamy. Dlaczego w sklepach internetowych jest to duzo wazniejsze niz w przypadku

biznesu lokalnego, na przyktad jakbym byt fizjoterapeutg albo psychologiem?

Dlatego, ze obszar dziatania i skala dziatania jest na przykfad cata Polska albo rézne kraje europejskie,
a tu mamy miasto. Czyli promieh naszego dziatania jest ograniczony i tutaj dziatajg bardzo mocno
polecenia. My wystarczy, ze obstuzymy pie¢, dziesie¢ oséb dziennie i jest super. Sklepy internetowe
celujg w setki zamowien dziennie. Wiec zeby takg skale zaméwien wygenerowac, gdzie mamy bardzo

duzg konkurencje, to w szczegolnosci reklama musi by¢ pierwsza klasa.

MARIUSZ: No powiedziates$ bardzo fajne rzecz. No naprawde bardzo mi sie to podoba. Czyli zeby wyjs¢
od jakosci i od razu celowaé w jako$é. Zeby robi¢ naprawde porzadne i fajne rzeczy. No i podoba mi sie
ten caty proces, ktéry przedstawites, zeby po prostu uswiadomi¢ sobie, ze no nie wystarczy mie¢ tylko

reklamy na Facebooku i tyle, i koniec, bo to pewnie nie zadziata.

To musi by¢ proces, musi by¢ cata strategia w zasadzie za tym i musimy to robi¢ w przemyslany sposab,
kierowac ten ruch gdzie$ na konkretng strone, potem z powrotem na fanpage, potem jeszcze w kolejne
miejsce. No to brzmi troche tak jak taki lejek sprzedazowy. To moze jakos rozbudujemy ten temat?
Moze jestes w stanie podac przyktad takiego lejka, takiego typowego lejka sprzedazowego czy lejka

marketingowego dla na przyktad kursu online? Dla kogos, kto sprzedaje swoj kurs online?

DAWID: W przypadku kursow online nalezy podej$¢ do tego w nastepujgcy sposéb. Zwré¢ uwage na
to, ze odbiorca musi... pytanie, czy kupisz od kogos, komu nie ufasz? Na przyktad od szemranego pana,
ktory z perfumami na parkingu na srodku autostrady do ciebie podchodzi, za pét ceny sprzedaje. No nie
kupisz, wiec musisz ufa¢. | druga rzecz, czy kupisz cos, czego nie rozumiesz? Na przykiad, czy
wezmiesz skomplikowany produkt w banku, ktéry musi spetni¢ dwadziescia réznych rzeczy, ty jako

odbiorca musisz spetni¢ dwadziescia roznych rzeczy, ty w ogéle nie kumasz o co chodzi. Czy kupisz?

MARIUSZ: No nie, musze najpierw poznaé te osobe, zaufa¢ jej i polubic¢, dopiero potem jestem gotowy,

zeby kupic.

DAWID: No wtasnie. Wiec w takiej sytuacji najlepiej jest rozpoczaé od budowania tak zwanej bazy
mailowej lub budowania ilosci fanéw na fanpage’u, czyli grupy ludzi, do ktérej masz regularnie przez
kolejne dwa czy cztery, pie¢, szeS¢ miesiecy po prostu moéwic. | tu robi sie cos takiego, ze robimy
reklame na strone do pozyskiwania emaili. To sg tak zwane squeeze page. Wchodzi osoba, zostawia
swojego maila i trafia do takiego systemu, ktéry sie nazywa autoresponder. Tutaj, jezeli chodzi o Polske,
dla mnie najlepszy jest GetResponse. Jest to polski produkt. Ja dziatam na GetResponse juz duzo

czasu. Wiele systemow przetestowatem, dla mnie pasuje najlepiej.

| wtedy w GetResponse mamy mozliwos¢é wysytania tak zwanych newsletteréw lub automatycznych
wiadomosci pierwszego dnia, drugiego dnia, si6dmego dnia od daty zapisu. | te wiadomosci wtasnie
trzeba przygotowac w taki sposob, zebys mogt pokazaé siebie jako osobe, zeby$s mogt wyttumaczy¢ o

co chodzi w kursie, jakim osobom ten kurs pomoze, jakie korzysci te osoby uzyskaja, gdy zastosujg twdj
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kurs oraz nalezy przedstawi¢ oferte, tak? Czyli rzeczywiscie pokazaé¢, gdzie kupi¢, za jakg cene kupic,
jakie sag na przyktad formy ptatnosci, takie rzeczy trzeba wytltumaczy¢. | to, co sie bardzo fajnie przydaje,
to jest jednostronicowy tak zwany list sprzedazowy, czyli z tego maila mozesz wklei¢ link, tak jak my
mamy linki w mailach, klikamy w nie, to jest sprawa oczywista, wiadomo o co chodzi, to ten link moze
przekierowa¢ wiasnie na te jedng strone, gdzie jest przedstawiona oferta. | fachowo sie to nazywa
salesletter lub po polsku jednostronicowy list sprzedazowy. | w takiej sytuacji taka konfiguracja

elementow jest naprawde bardzo fajna.

MARIUSZ: A co, jezeli sprzedajemy w oknie czasowym? No to nie ma czasu puszczac catej tej wielkiej

kolejki mailowe;j.

DAWID: Tak, ale zwr6¢ uwage na to, ze robienie duzej akcji sprzedazowej szkolenia albo kursu za
kilkaset ztotych czy kilka tysiecy do ludzi, ktérzy cie nie znaja, jest zbyt ryzykowne. Bo zobacz, jezeli

jest taki pan, byt taki pan, ktéry jest bardzo znany, Casanova. Kojarzysz nazwisko?
MARIUSZ: Co$ mi sie obito o uszy.

DAWID: Tak, bardzo znany, $wiatowej stawy podrywacz kobiet. | metoda Casanovy polegata na tym,
ze on podchodzit do kobiet wszystkich, jakie widziat, po kolei, kazdego dnia, wiele kobiet. | na poczatku
mowit komplement, na przyktad ma pani bardzo piekne oczy, sg one tak gtebokie, ze mam ochote
patrze¢ na nie jak na gwiazdy na niebie czy inny tandetny tekst. A nastepnie méwit spedzmy razem
dzisiejszg noc. | sto razy dostat po pysku, ale za sto drugim razem sie udato. | on w konsekwenciji catego

swojego zycia, powtarzajgc tg metodg, stat sie bardzo znanym uwodzicielem w catej Europie.

Natomiast pytanie, czy ty jestes w stanie sobie pozwoli¢ na to, zeby dziesie¢ tysiecy razy dosta¢ po
pysku od klienta, bo on ci nie ufa, nie rozumie, co kupuje i nie wie, z czego wynika cena. Wiec robienie
wielkiej akcji do ludzi, ktérzy ciebie nie znaja, i préba sprzedazy im na dzien dobry, czes$¢, jestes moim
klientem, kup u mnie, a on jeszcze nic nie wie, to to jest tak jak metoda Casanovy. Bedziesz zbyt duzo
razy dostawat po pysku i zazwyczaj w praktyce sie to nie opfaca finansowo, bo wiecej wydasz na

reklame niz uzyskasz zakup6w.

Jak sie poznajg normalni ludzie? Normalni ludzie najpierw sie spotykajg, wymieniajg numerami
telefondw, pdzniej sie spotykajg, wymieniajg kilkoma informacjami o sobie, p6zniej sie rozchodzg i
znowu spotykajg, i wymieniajg troche informacji. Rozchodza sie i znowu spotykajg, i wymieniajg troche

informacji. Rozchodzg sie i spotykaja, i pytanie, po jakim czasie ta osoba sie zakochuje?
MARIUSZ: No to...

DAWID: Zwrd¢ uwage, ze nie ma takiej definicji ile to czasu zajmuje. Miesigc, tydzien, dwa miesigce,
pie¢ miesiecy, rok, dwa lata, pie¢ lat. Nie ma. | tak samo, kiedy tobie osoba zaufa, kiedy ciebie polubi,
kiedy zacznie potrzebowac twojego produktu. Jeden po tygodniu, inny po miesigcu, inny po trzech

miesigcach, inny po pét roku, inny po roku. Nie wiadomo. Dlatego jezeli ty chcesz zaburzy¢ naturalny
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proces poznawania sie i wdrazania osoby, i szybko sprzedac¢ w tydzien, to zazwyczaj takie akcje sg
obarczone zbyt duzym ryzykiem. | lepiej na poczgtku zbudowaé grupe oséb i tym najbardziej odwaznym
proponowac zakupy, to bedzie pare procent, a nad resztg przez wiele miesiecy pracowac, zeby stworzy¢
grono ludzi, ktorzy cie lubig, ktorzy rozumieja, ze wnosisz fajng wartos¢ i ktorzy chca kupowaé. |

najlepsza sprzedaz zaczyna sie po szesciu miesigcach w gére od znajomosci z dang osoba.

MARIUSZ: No dobra, to méwisz naprawde bardzo fajne i ciekawe, wartosciowe rzeczy, gdzie nie kazdy
moze zdaje sobie z tego sprawe. Ale wréémy do tego naszego przyktadu, do tej osoby, ktéra ma produkt
online, niech to bedzie ten kurs online, i rzeczywiscie rozpoczyna swojg dziatalnos¢ reklamowg na
Facebooku. Jej celem jest pozyskiwanie adreséw mailowych na squeeze page. | od czego tak naprawde
ta osoba powinna zaczac¢? Bo prostg reklame na Facebooku mozna wyklika¢ dosy¢ szybko, mozna
przepali¢ duzo pieniedzy, a efekty mogg by¢ mate. To co trzeba wzig¢ pod uwage? Jakg grupe docelowg
wybra¢ na Facebooku na poczatek? Czy to powinna by¢ duza grupa, mata grupa lepiej sie sprawdzi? |

jak dtugo taka kampania powinna dziata¢? Taka jakas testowa, zeby sprawdzi¢, co dziata, a co nie.

DAWID: Zwr6¢ uwage na jedng rzecz. Ja Social Elite rozpoczgtem trzy lata temu. W lutym trzy lata
temu rozpoczatem Social Elite, 20 tam ktérego$ lutego. Czy przez ten czas kto$ przestat widzie¢ moje
reklamy? Czy byla taka sytuacja, ze ja wylgczytem kampanie? Od trzech lat nie wylgczytem kampanii.
Ja te kampanie stale robie i bede je robit przez kolejne lata. A czy widziates, zeby na przyktad banki sie
przestaty nagle reklamowa¢ albo firmy farmaceutyczne o zasiegu globalnym? Albo na przyktad sklepy

typu Carrefour i tym podobne? Ze one sie przestaty nagle reklamowaé?
MARIUSZ: Albo Coca-Cola.

DAWID: One sie reklamujg non stop. Wiec podstawg wtasnie tego sukcesu jest zrozumienie, ze ty sie
masz non stop reklamowac¢. Non stop. Bo non stop chcesz dociera¢ do nowych osdb. | teraz, jezeli
zaczynasz i kompletnie nie masz pojecia, jak ten system poustawiaé i nie wiesz, jakiego maila wystaé,
jak zrobi¢ squeeze page’a, jakiej wielkosci grupke wybragé, to to jest idealna sytuacja, w ktérej raczej
zanim wydasz pienigdze na uczenie sie na wiasnym tytku, to jest sytuacja, w ktérej wydasz pienigdze
na uczenie sie na cudzych btedach i doswiadczeniach. | po to sg wtasnie kursy i szkolenia, na przyktad
Facebook Elite — Schematy Biznesu, po to, zeby nauczy¢, jak to wszystko konstruowaé przy matym

ryzyku.

Teraz to, co ci moge powiedzie¢, to reklame, czy ona bedzie z punktu widzenia catego biznesu
optacalna, czy nie, mozesz przetestowaé w kwocie zaledwie dwadziescia ztotych. Ja wymyslitem taki
sposab, jak to zrobi¢, zeby tanio testowac reklamy i ja robie tak, ze wrzucam jedng reklame i druga
reklame. | je testuje. Wydaje tu okoto dwadzie$cia ztotych, tu okoto dwadziescia ztotych. Jezeli Zadna z
nich nie dziata dobrze na tg grupe ludzi, ktérg wybratem, to je wytgczam obie i robie kolejne dwie. Jezeli
pdzniej, po tescie ponownym, jedna dziata dobrze, to tg jedng zostawiam i dokladam do niej pienigdze
po to, zeby ona dotarta do wiekszej ilosci ludzi. To jest zawsze taka metoda matych kroczkéw préb i

bledow.
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To, co wiekszos¢ ludzi robi, to kompletnie nie podgza za tym systemem, ktory ja opracowatem, bo po
prostu nie wiedza o jego istnieniu i robig tak, wktadajg pie¢ tysiakow, robig jedng, dwie, trzy reklamy,
wydajg wszystkie pienigdze i mowig tak, nie dziata, ale ludzie nie majg gustu, oni si¢ na pewno
przekonaja, jak wiaduje wiecej pieniedzy. | tak tadujg wiecej pieniedzy, kasa sie konczy i moéwig
Facebook nie dziata. Ja robie na poczatku wtasnie bardzo matym ryzykiem. Tak samo mamy tg strone.

Jak mamy oceni¢, czy ona dziata dobrze jakosciowo, czy nie?

Na przykfad taka strona do zbierania maili. Okazuje sie w praktyce, ze ja doszedtem do nastepujgcych
rozwigzan, ze jezeli mamy na skali pieciu tysiecy maili miesiecznie, dziesieciu tysiecy maili miesiecznie,
stu tysiecy, dwustu tysiecy maili miesiecznie, rocznie, to miesiecznie ciezko jest ugrac, to wystarczy sto
0s0b, ktére wejdg na strone i jezeli mamy odpowiednig ilo$¢ zapisdéw, to mamy pewnosé, ze nawet, jak
sto tysiecy ludzi wejdzie na strone, to ta skutecznos$¢ bedzie taka sama. Ocena stu oséb przekfada sie
na ocene pieciu, dziesieciu i stu tysiecy osoéb. | jezeli ja puszczam sto os6b na strone wiasnie do
zbierania maili i mam minimum osiemnascie procent, to jest bardzo dobry wynik i juz moge zacza¢ robié
biznes. Przy takiej skali, gdzie ludzie cie nie znajg, taki super wynik to jest okoto dwadziescia piec,
trzydziesci procent. Jezeli mam ponizej, to poprawiam strone. Jezeli mam w tych ramkach osiemnascie

— trzydziesci, to zostawiam, odkrecam i niech leci.

| tak krok po kroku wazne jest, zeby kazdy jeden element zbudowac, usprawni¢. Na poczgtku mozesz
to robi¢ na matej skali. Wazne, zeby wiedziec¢, jaka probka powinna by¢ na kazdym z tych etapow. |
dopiero, gdy widzisz, ze caly ten system twdj dziata, to odkrecasz kase. | wtedy dopiero te wszystkie
zaoszczedzone pienigdze tadujesz, gdy wiesz, ze dziata. Btedem jest wydawac pienigdze, nie wiedzac,
co dziata. | tutaj trzeba po prostu postgpi¢ zupetnie odwrotnie, krok po kroku.

MARIUSZ: Czyli trzeba zaczgé od testowania na matych kwotach. Czyli wydajesz te dwadziescia
ztotych dziennie na reklame i testujesz, robisz sobie testy AB, takie po prostu testy, zeby zobaczyé¢,
ktora reklama lepiej konwertuje. | zostawiasz tg, ktéra lepiej konwertuje. Dodajesz kolejng i kolejng, i tak
przez jakis czas. A powiedz, czy wiesz moze, czy Facebook dziata tak, czy on potrzebuje konkretng
ilos¢ czasu, zeby sie nauczy¢ dobrze, jak pokazywaé nasze reklamy potencjalnym odbiorcom? Chodzi
mi o to, bo nie sztuka jest, tak jak powiedziates, wzigé te piec tysiecy, wrzuci¢ w kampanie, przepali¢ te
pienigdze przez miesigc albo dwa tygodnie i koniec, ale czy to nie jest troche za krétko? Czy Facebook
w zasadzie nie ma czasu nauczy¢ sie tego, jak te reklamy sg odbierane przez odbiorcéw potencjalnych
i jak moze lepiej je targetowac do takich osob, ktore lepiej by byty dopasowane do naszego komunikatu?

Czy tak wtasnie dziata Facebook?

DAWID: Facebook uczy sie bardzo szybko. Dla niego wystarczy okofo dwadziescia osob, ktére
wykonajg pozadane przez ciebie dziatanie, i on juz bedzie dosy¢ dobrze wiedziat, komu pokazywaé
reklame. Im wiecej tych ludzi jest, tym on sie lepiej uczy. Ale to, czego nie uwzgledniasz, to to, ze ty
oddajesz moc za skuteczno$¢ swojego biznesu Facebooki. Ja bym tak nie zrobit osobiscie. No bo
zobacz, jezeli wybierzesz grupe ludzi A, na przyktad wiasciciele firm mieszkajgcy we Wroctawiu, bo

jestes fizjoterapeutg, chcesz naprawi¢ plecy tym ludziom, bo oni sg zapracowani, i grupe B, osoby
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pracujgce w korporacjach, bo to sg ludzie, ktérzy majg wiekszg tendencje do bolu plecéw, jak siedzg
ciggle przy komputerze, i grupe C, wszyscy ludzie we Wroctawiu. | teraz zobacz, nawet jak sie Facebook
nauczy, komu w tej grupie ludzi pokazywac reklame, to wcigz ta grupa moze by¢ na tyle Zle wybrana,
ze i tak z tego nic nie bedzie. A co jezeli te osoby wejdg na twojg strone, a ta strona jest tak Zle

skonstruowana, ze oni sie odbijajg i nie przechodzg do zakupu?

Pytanie, czy w takich sytuacjach, jak masz zle zrobione co$ dalej, to Facebook sie nauczy poprawnie,
komu pokazywac reklame? Jak tu sie ludzi dobrzy, dobrej jakosci cztowiek wchodzi. Facebook wykonat
swojg prace. Pokazat super osobie reklame, ale ona wchodzi, widzi o, ale dziadostwo, nie ma wysytki
za pobraniem i wychodzi. Wiec tutaj musisz zwréci¢ uwage na to, ze tez Facebook uczy sie na bazie
tego, co jest dalej. Ale jezeli to, co jest dalej, jest Zle zrobione i tracisz duzo ludzi, to wtedy Facebook
tez sie uczy Zle. W zwigzku z tym on nie bedzie pokazywat reklamy dobrym osobom. A jak pokaze

dobrym, one wyjdg, to Facebook uzna, o kurde, to jest zta osoba, ona nie kupita. Rozumiesz?
MARIUSZ: Tak. | tutaj wracamy...

DAWID: To nie daje gwarancji. | teraz zobacz, to, co jest wazniejsze, to zrozumie¢, kiedy, gdy ja
pokazuje mojg reklame, to ona sie odbiorcom podoba. Nie to, czy sie Facebook nauczy, czy nie, tylko
czy ty sie nauczysz, jak odczytaé, czy reklama sie podoba. Bo ja na przykiad wiem, kiedy sie reklama
podoba. Sg takie dwa parametry. Pierwszy parametr to jest CTR wszystkie, a drugi parametr to jest
CTR wspotczynnik kliknie¢ linkow. Stosunek tych parametréw bardzo fajnie nam mowi, czy reklama sie
ludziom podoba i czy ich przekonuje. Jezeli masz CTR wszystkie na poziomie plus pie¢ procent lub
wiecej, minimum to jest pie¢ procent, to wiesz, ze reklama, jak ludzie ogladajg, skrolujg Facebook, to

sie zatrzymujg na tej reklamie, ona wstepnie sie im podoba, przykuwa uwage.

Ale jezeli stosunek CTR wszystkie do CTR wsp6tczynnik kliknie¢ linku jest na przyktad pie¢ procent te
wszystkie, ale masz mniej niz dwa procent CTR wspdtczynnik kliknie¢ linku, to znaczy, ze reklama
przycigga ludzi, ale to, co jest w reklamie, teksty czy sposéb wykonania juz pdzniej szczegdtowo
obrazka, ludzi zniecheca. Ale jezeli masz na przyktad CTR wszystkie na poziomie szes¢ procent, CTR
wspotczynnik kliknie¢ linku na poziomie trzy i pot procent, to wtedy wiesz, ze reklama ludzi zacheca, a

to, co ludzie czytajg, budzi w nich entuzjazm.

| lepiej jest sie nauczy¢ czyta¢ parametry i samodzielnie wiedzie¢, czy reklama jest pokazywana
wiasciwym osobom, czy jest dobrze skonstruowana, niz powiedzie¢ wiesz co Facebook, ty zrob za mnie
biznes. Bo to jest tak jakby$ powiedziat wie pan co, ja tam swojego biznesu nie znam, ale niech mi pan
zrobi reklame, zeby mi zaptacita za pana prace i zeby mi co$ tam jeszcze zostato. Stuchaj, jak jestes
wiascicielem biznesu, to ty masz biznes robié. Za ciebie nikt biznesu nie zrobi. Sam fakt oddawania
mocy na zewnatrz za to, kto ma zrobi¢ twoj biznes, jest z gory w praktyce, z praktycznego punktu
widzenia skazane na porazke. Wiekszos$¢ oséb przegrywa takg strategig, wiec ja wolatbym, zeby osoby
uswiadomity sobie, ze to trzeba odwrotnie zrobi¢, ze ty masz wiedzie¢, jakie reklamy komu pokazywac

i ktére sie podobajg, a ktdre nie. To jest twoja praca. To nie jest praca Facebooka.
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MARIUSZ: Tak, no bardzo fajnie to powiedziates. No ja wnioskuje z tego tak, ze jezeli chcemy zaczg¢
rzeczywiscie robi¢ dobre reklamy na Facebooku, no to po pierwsze musimy sie nauczy¢, jak ten system
dziata i jak go obstugiwac, jezeli chcemy to potem zlecaé komus$ dalej. Nawet Facebookowi zlecac¢, no
bo to najpierw my musimy rzeczywiscie nauczy¢ sie, jak ten system dziata. Ale tutaj tez nie chodzi o
samego Facebooka, ale tez zrozumie¢ to, jak ludzie dziatajg, jak ludzie kupujg, czyli ten proces poznaj

mnie, polub mnie, zaufaj mi i dopiero co$ ode mnie kup.

Wiec tutaj tez trzeba mie¢ petng swiadomosé, jak to dziata. A powiedz jeszcze cos$ takiego, bo z tego,
Cco powiedziates, zrozumiatem, ze Facebook nawet jezeli mamy fajng reklame, dobrg reklame, to
przekieruje ruch na naszg strone, ale jezeli tutaj co$ zawaliliSmy, czyli ta jako$¢ naszej strony
sprzedazowej nie jest dobra, no to ci ludzie sie odbijg, ale mozemy jeszcze co$ tutaj zaradzi¢, bo
zaktadam, ze mozemy wykorzysta¢ retargetowanie. Czyli jezeli mamy zainstalowany Facebook

pikselowy, no to mozemy jeszcze dotrze¢ do tych ludzi. Mozesz powiedzie¢, jak to sie robi?

DAWID: Tak. Przede wszystkim trzeba zainstalowaé na swojg strone internetowg taki kod, ktéry sie
nazywa Piksel Facebooka. | Piksel Facebooka to jest takie okno, przez ktére Facebook patrzy na swiat.
Tak jak my siedzimy w mieszkaniu i przez okno widzimy, co sie dzieje na ulicy, ale nie jestesmy na tej
ulicy. Natomiast wiemy, co sie tam dzieje dzieki temu, ze jest okno. Bo jakby nie byto okien, to bysmy
nie wiedzieli, co sie na zewnatrz dzieje. Tak samo Facebook nie wie, co sie dzieje na innych stronach
internetowych, wigec on potrzebuje takiego okna, przez ktdére on moze patrze¢ i kolekcjonowac

informacje.

| konto reklamowe za pomocg pikseli zbiera informacje na temat tego, jak sie ludzie na ré6znych stronach
zachowuja. | nastepnie na tym koncie reklamowym mozna utworzy¢ tak zwang niestandardowg grupe
odbiorcOw, na przyktad osdb, ktére dodaty do koszyka i do tych ludzi mozemy skierowa¢ dedykowang
reklame. | bardzo fajne jest to, ze wtedy takie reklamy sg duzo skuteczniejsze, bo one trafiajg w
odpowiednig sytuacje naszego odbiorcy. | rzeczywiscie dzieki takim dziataniom w tych réznych
miejscach, gdzie my tracimy duzo potencjalnych klientow, oni sie odbijaja, wychodzg, to te osoby mogg

zobaczy¢ naszg reklame i wroci¢ na strone, zeby mie¢ szanse dokonczyé¢ na przyktad zamoéwienie.

MARIUSZ: No witasnie, wydaje mi sie, ze to jest naprawde bardzo mocny fajny mechanizm. Wiec jest
to naprawde sprytnie pomyslane, ale chyba, no jest jeszcze duzo ludzi, ktérzy o tym nie wiedza, bo z
tego nie korzystajg w swiadomy sposéb. | w zwigzku z tym, czy mozesz powiedzie¢ jakies takie typowe
btedy 0s6b poczatkujgcych albo marketeréw, ktérzy zaczynajg dziataé¢, ale nie dziatajg do konca dobrze

i sie zniechecajg? Mozesz wiasnie wymienic jakies takie typowe btedy?

DAWID: Pierwsza rzecz jest taka, ze wiekszos¢ ludzi stucha Facebooka. Czyli jak zaktadasz fanpage,
Facebook méwi super, zatozyte$ fanpage, zapro$ swoich znajomych, poinformuj wiecej oséb, pozniej
kliknij przycisk promuj post, wydawaj pienigdze na reklame. Jak to na Facebooku moéwig,
udowodnilismy, ze jak wydajesz wiecej pieniedzy na reklame, reklamujesz sie w wiekszej ilosci

dostepnych przez nas miejsc, to zyskujesz wieksze zasiegi. | to jest oczywiste, ze jak wydajesz wiecej
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pieniedzy i reklamujesz sie w wiekszej ilosci miejsc, to bedziesz miat wieksze zasiegi. Tylko pytanie,
podnosze reke i pytam, a czy w zwigzku z tym, ze sie pokaze w wiekszej ilosci miejsc, to czy macie
takie dowody i badania, ktére pokazujg, ze sprzedam wiecej dzieki temu? | okazuje sie, ze nie ma. |
miatem wielokrotnie sytuacje, gdzie ktos klikat promuj post i wydawat, nawet mam takiego najbardziej
wytrwalszego, sto tysiecy ztotych ponad wydat w klikanie promuj wpisy. | wtopit bardzo duzo pieniedzy.
Wiec podstawg jest wiasnie to, zeby nie do konca stuchac¢ tego, co méwi Facebook, bo Facebook chce
ciebie nauczy¢ i sktoni¢ po prostu do wydawania duzej ilosci pieniedzy w jak najwiekszej ilosci miejsc,
bo on z tego zarabia, z tego ile wyswietlisz reklamy. Natomiast Facebook ma bardziej zaawansowane
narzedzie, ktére sie nazywa Menadzer Reklam, i to jest cudowne narzedzie, nie ma lepszego. | w tym

narzedziu mozesz wtasnie skutecznie robi¢ reklame.

| takg podstawowa rzeczg, ktérg mogtbym powiedzieé, to jest to, ze sg dwie szkoty. Pierwsza szkota to
jest to, co méwig wszyscy, czyli ustaw sobie dziesie¢ reklam, wybierz sobie dziesie¢ réznych grup
potencjalnych klientéw, zréb grupe na przyktad milion ludzi i wydaj pie¢ tysiecy zilotych, niech sie
Facebook nauczy. | zazwyczaj pienigdze sie konczg zanim sie Facebook nauczy, a ja mowie inacze;j.
Wybierz sobie dwie grupy najwiekszego prawdopodobienstwa metodg statystycznych badan, nastepnie
zrob dwie reklamy i za dwadziescia ztotych sprawdz, ktéra z nich dziata. Jezeli ktéras z nich nie dziata,
to wylgcz, a ta, ktéra dziata, metodg prob i bledoéw znajdz tg, ktéra dziata, i dopiero odkrecaj pienigdze.
| ja zawsze zaczynam tycimi kroczkami, i gdy widze, ze co$ zaczyna dziataé, bez litosci wydaje jak
najwiekszg ilos¢ pieniedzy. | to jest taka podstawowa rzecz, ktorg ja zachecitbym osoby, zeby w gtowie
zmienity, zeby zaczynaty matymi krokami i po drodze konstruowaty biznes, zeby nie zaczynaty wielkim

krokiem, bo wielkie kroki zazwyczaj korczg sie bolesnymi upadkami.

MARIUSZ: Dokfadnie. A powiedz jeszcze tak, z tym promowaniem postow, zeby dotarty do jak
najszerszej ilodci odbiorcow, czy to nie jest tak, ze one rzeczywiscie dotrg do tej jak najwiekszej ilosci
odbiorcOw, ale to nie jest nasza grupa docelowa, wiec jak wybiera¢ na Facebooku, tworzgc reklamy,
dobrg grupe docelowag? Bo rozumiem, Ze raczej nie warto wybieraé duzych grup docelowych, nie wiem,
milion, pot miliona albo nawet dwiescie pie¢dziesigt tysiecy osdb, raczej pewnie warto zawezac te grupe

jeszcze nizej i jeszcze wybierac jakis procent z tych grup. Czy to jest...

DAWID: To juz ttumacze. Przede wszystkim Facebook jest bardzo uczciwy i sprawiedliwy. To jest
najbardziej sprawiedliwa firma, jezeli chodzi o reklamy, jaka istnieje na $wiecie. Jezeli Facebook ci
obiecuje dotarcie do wiekszej ilosci ludzi, to dotrzesz do wiekszej ilosci ludzi. Ale to, ze my czytamy ten
algorytm pozwala dotrze¢ do wiekszej ilosci ludzi, kropka, to jest promuj post. Tak dziata algorytm.
Pytanie, czy jak zaptacisz, dotartes do wiekszej iloci ludzi? No dotartes. Ale ludzie sobie dopowiadajg
przecinek, zeby sprzedawac jak najwiekszg ilos¢ produktow, kropka. | chodzi o to, Ze to, co sobie ludzie
dopowiadaja, tego nie obiecujg algorytmy. | jezeli my powiemy, no dotartem do wiekszej ilosci ludzi, ale

nie sprzedatem, to to jest problem tego, ze nie przeczytaliSmy do czego stuzy algorytm.

A to nie jest kwestia tego, ze Facebook nas oszukat. Facebook jest bardzo uczciwy. Wiec prositbym,

zeby nie dopowiadac¢ rzeczy, ktérych nie ma. Jezeli dotarte$ do wiekszej ilosci ludzi, zaptacites, praca
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jest skonczona, dziekuje, dobranoc. A to, ze my bysmy chcieli przy okazji sprzedac, to jest nasze
pobozne zyczenie. Wiec lepiej jest zastosowac rzeczywiscie bardziej zaawansowane algorytmy. W
menadzerze reklam jest kilkanascie celéw reklamowych, ktére szukaja ludzi na przyktad, ktérzy maja
tendencje do dodawania do koszyka, do kupowania produktéw na przyktad odziezowych i tak dalej,
wiec juz na dzieh dobry w menadzerze reklam mozemy okresli¢ cel, czyli to, jak ma algorytm sztucznej

inteligencji szuka¢ nam ludzi.

Teraz jezeli chodzi o wybo6r grupy odbiorcéw, to podstawowg sprawg jest to, ze wielkosé grupy
odbiorcow nalezy dostosowac¢ do swoich mozliwosci finansowych. Prosze mnie zrozumie¢ doktadnie
tak jak powiem. Jezeli chcemy zrobi¢ kampanie z wielkg pompg i mamy na to piecset albo tysigc ztotych,
to pytanie, co tutaj jest nie tak w tym zdaniu. Wielka pompa i pie¢set ztotych. Jedno drugiemu zaprzecza.
Wiec jezeli macie budzety ponizej dwdch tysiecy ztotych miesiecznie na reklame, to nie zrobicie wielkiej
pompy, bo wielka pompa kosztuje dwiescie tysiecy miesiecznie, a nie dwa tysigce miesiecznie. Wiec
trzeba mierzy¢ sity na zamiary. | teraz wiedzac to, ze $rednio, tutaj biore $rednig ze wszystkich swoich
doswiadczen, tysigc wyswietlen na Facebooku kosztuje od pieciu do dwudziestu pieciu ztotych, wiec
jezeli masz sto ztotych, to za te sto ztotych kupisz od czterech tysiecy do, jezeli dobrze licze, dwudziestu
tysiecy wyswietlen. Wiec twoja grupa nie moze mie¢ miliona, bo zobacz, masz milion ludzi i masz piec¢set

ztotych, to jestes takg kropeczka.

W tej wielkiej grupie ty zrobisz zasieg matej kropeczki i to jest twoja wielka pompa. Wiec pamietaj, zeby
zawsze wielko$¢ grupy dopasowac do swojego budzetu. Ja na przyktad robie grupy po piecset tysiecy
0s6b. Mate grupy w Stanach Zjednoczonych to jest od miliona do o$miu milionéw oséb, bo tam jest
pie¢set milionéw ludzi w catym kraju, ponad dwiescie miliondw na Facebooku. Mogto sie zmienic, bo
ludzie przychodzg, wychodzg. Wiec tam jest mata grupa pie¢ miliondw. A w Polsce najlepsze grupy,
jezeli masz ponizej dwdch tysiecy miesiecznie, to jest od piecdziesieciu do dwustu pieédziesieciu tysiecy
0sOb. Wiec masz tak ustawi¢ algorytmy, tak sobie to poustawia¢, zebys$ wiasnie takg grupe ludzi mogt

zrealizowac.

Sposobow targetowania na Facebooku jest duzo. Po lokalizacjach, w jakich osoby sg na przyktad albo
byty niedawno. Po tym, w jakiej branzy pracujg, jakg branzg sie interesujg, co jedzg, jaki typ jedzenia,
do jakiej restauracji chodzg, jakie przezyli urazy, z jakich aplikacji korzystaja, po jakich stronach chodzg,
jakie ksigzki czytajg na co dzien, czym sie na co dzien interesujg, o czym ze sobg rozmawiaja, jakie
marki lubig. Tych sposobdw otarcia do klienta jest naprawde duzo. Jaka jest na przyktad ich sytuacja
zyciowa, czy sie zareczyli, czy majg niedtugo urodziny, czy majg rocznice $lubu, czy majg dzieci, w
jakim wieku te dzieci majg. Wiec warto po prostu zainteresowaé sie tym, zaangazowac czas, zeby

zobaczy¢, jakie sg te algorytmy, ale ta wielko$¢ grupy jest kluczowa dla sukcesu.

MARIUSZ: No okej, rozumiem. A powiedz mi jeszcze takg rzecz, bo caly czas rozmawiamy o
Facebooku i on caty czas sprawdza sie bardzo dobrze, jezeli chodzi o reklame, sprawdza sie dla
biznesow online, ale czy jeste$ w stanie doradzi¢ jakag$ jeszcze inng platforme, jezeli juz zaczniemy

dziata¢ na Facebooku, preznie tutaj dziatamy, to czy jest jakas inna platforma, na ktérej warto sie skupic,
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na ktérej warto skupi¢ swoje dziatania i ktéra tez wiadomo, ze dziata, jezeli chodzi o reklamy, bo jest

perspektywiczna?

DAWID: To tak, jezeli chodzi o kwestie reklamowania sie, to ja przez ostatnie lat dwanascie jak juz w
temacie siedze to tak, robitem bardzo duzo baneréw, wieszatem banery na miastach, kupowatem
przestrzenie, robitem reklame w radio, robitem AdWords’y, pozycjonowanie, robitem reklame na
YouTube i wiele innych miejsc. | w chwili obecnej ja korzystam tylko z Facebooka, gtéwnie. Okoto
dziesie¢ procent to jest AdWords'y, ale AdWords’y wychodza kilkukrotnie drozej niz Facebook.
Facebook daje ci tak, na Facebooku, na Messengerze, na Instagramie oraz w Audience Network.
Audience Network to jest taka sie¢ typu Google’owska, ktora cie banerami $ciga w wielu miejscach w

Internecie.

| teraz jezeli na Facebooku mamy w Polsce okoto dwadziescia milionéw oséb aktywnych miesiecznie,
w narzedziach jest pokazane, ze jest szesnascie, siedemnascie, a czasami juz pokazane jest, ze jest
dwadziescia, bo to sie zmienia caty czas. To w Polsce ostatnie statystyki, ktére ja czytatem jakies pot
roku temu, to w Polsce okoto dwadziescia dwa, dwadziescia trzy miliony ludzi ma Internet, dostep do
Internetu. To jezeli praktycznie osiemdziesigt pie¢, dziewieédziesigt procent ludzi, ktérzy sg w

Internecie, sg w Facebooku, to po co mamy sie uczy¢ innych narzedzi? Po co?
MARIUSZ: No okej.

DAWID: Nie ma sensu. Lepiej opanowac¢ jedng rzecz do perfekcji i przeora¢ catg Polske, sta¢ sie numer
jeden, niz dwadziescia narzedzi robi¢ i mie¢ to samo, bo do tych samych ludzi dotrzesz. Co za réznica

gdzie?

MARIUSZ: Wiesz, tu chodzito mi raczej o cos takiego, ze tak jak powiedziates, ze kiedy$ byt Google

AdWords, teraz tam promowanie sie jest dosy¢ drogie, przynajmniej tak mi sie wydaje.

DAWID: Dla matych firm to jest bankructwo, nieoptacalne to jest. Tam duze firmy mogqg sie odnalez¢,

bo maja kapitat, mata firma zbankrutuje. Wedtug mnie, to jest moja osobista opinia.

MARIUSZ: Doktadnie, ale czy to nie czeka i nas? Czy doktadnie taki sam scenariusz nie czeka nas na

Facebooku za jaki$ czas? Ze do Facebooka...
DAWID: Trzy, pie¢ lat i bedzie to samo.
MARIUSZ: No wiasnie.

DAWID: Tak.

MARIUSZ: | chodzi mi o to, co nastepne. Czy jest jakas platforma, ktérg juz widzisz teraz, ze jest takim

miejscem, gdzie rzeczywiscie, no ten proces sie powtorzy? Ze najpierw...


https://kierunekwolnosc.pl

DAWID: Lidera nie ma, natomiast Snapchat, TikTok juz moga sta¢ sie w przysztosci takimi platformami,
ale jeszcze za wczednie, zeby ocenia¢. Zadna osoba nie jest w stanie ci powiedzieé, co bedzie za trzy,
pie¢ lat. Swiat sie za wszystko zmienia. Patrzmy na to, co jest teraz i miejmy pewno$¢, ze jak Facebook
przestanie by¢ opfacalny, to juz kolejny lider bedzie na rynku. Bo to zawsze ma miejsce, juz od wielu,
wielu lat. Wiec ja na przyktad osobiscie mam gdzies, co bedzie za trzy lata. Na razie skupiam sie na
tym, zeby wyciggna¢ z Facebooka i z social mediéw maksa, a za dwa, trzy lata wytoni sie nowy lider i

ja mam pewnosé, ze bede tam jedng z pierwszych oséb.

MARIUSZ: No dobrze. Dawid, zblizamy sie powoli do konca, to powiedz mi moze, czy jeste$s w stanie
wymienic jedng, dwie albo trzy osoby, ktdre inspirujg cie do dziatania na co dzien? Moga to by¢ autorzy
blogébw, podcastow, osoby dzialajgce preznie na Facebooku badz w innych mediach

spotecznosciowych. Masz takie osoby?

DAWID: Jasne. Za moimi plecami jest duzo ksigzek i takich 0séb jest naprawde duzo. Wedtug mnie
bardzo dobrymi lekturami do przeczytania to jest biografia Michaela Jordana, ksigzki Richarda
Bransona, ksigzki Steve’a Jobsa, Elon Musk i o zatozycieli Nike. | to jest jedna z lepszych ksigzek, ktére
ja na przyktad czytatem. Bardzo fajna ksigzka to jest rowniez ,Strategia btekitnego oceanu”. Chan Kim
to napisat. | to sg osoby, na ktoérych ja w zasadzie bardzo fajnie sobie wiele rzeczy poukfadatem w
glowie, w szczegodlnosci dzieki przeczytaniu biografii. Tak samo Arnold Schwarzenegger swietne. | ja
dla wielu os6b oprdcz czytania typowej wiedzy polecam rowniez czytanie biografii réznych idoli, bo to w
perspektywie czasu daje bardzo duzo. Jeff Bezos bardzo dobre jest. Bardzo dobrg ma jakby ksigzke.
Czy osoba, ktéra napisata o Jeff'ie Bezosie ksigzke, bardzo dobra ksigzka. Zdradza wiele sekretow od

wewnatrz tego, jak on zyje i mysili.

MARIUSZ: No dobra, bardzo fajne osoby. No mysle, ze rzeczywiscie mozna wyciggnac¢ z ich biografii
duzo rzeczy, o ktérych nawet nie myslimy, jak dziatajg, jak myslg, jakie majg strategie osoby, ktére
rzeczywiscie osiggnety spektakularne sukcesy w swoich dziedzinach. Ale nie chodzi tez o dziedziny,

chodzi o podejscie do realizacji swoich planéw i zamierzen.

DAWID: Doktadnie. Phil, zatozyciel firmy Nike, jeden z najbogatszych ludzi na $wiecie, dopiero po
osiemnastu czy dwudziestu latach scaschowat sie i w ogdle doszedt do jakich$ pieniedzy, a tak po
prostu robit biznes. | on ma bardzo fajne powiedzenie, ze stabi w ogole nie ruszyli w tg droge, a dobzi
juz dawno odeszli, zostalismy tylko my. | to jest najwazniejsza idea, ktéra oddaje w zasadzie caty sekret
sukcesu zyciowego i biznesowego. Jak ktos dobrze sie nad tym hastem zastanowi, to bedzie wiedziat

na czym to polega.

MARIUSZ: Bardzo fajny cytat. Dawid, to moze na koniec juz zupetnie powiedz, gdzie mozna cie znalez¢
w Internecie? Jezeli kto$ chciatby sie z tobg skontaktowac, to w jaki sposéb najlepiej? A moze

uruchamiasz jakis nowy projekt, ktorym chciatbys sie podzielic?

DAWID: Mysle, ze takie miejsca, w ktorych najszybciej mozna mnie znalez¢, to jest wpisanie w Google

Dawid Baginski, ja mam portal dawidbaginski.com. Agencja marketingowa, ktérg prowadze, to jest
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Social Elite, socialelite.pl. Lub po prostu w wyszukiwarce Facebooka, jezeli wpiszecie Dawid Baginski,
to pierwszy fanpage, ktory wyskakuje, to jest mgj i tam warto rowniez obserwowa¢ moje codzienne
dziatania, bo przede wszystkim rozdaje bardzo duzo materiatéw od $rodka tego, jak ja realizuje biznesu,

zupetnie za darmo. | warto z tego korzystac, i sg to idealne pierwsze kroki.

MARIUSZ: No dobra, Dawid, bardzo ci dziekuje za tg fajng rozmowe. Podzielite$ sie naprawde wieloma
szczego6tami, o ktérych ja nie wiedziatem. Na przyktad, jak powinny wyglada¢ te grupy docelowe, ile
powinny mie¢ albo te konwersje, jak powinnismy je mierzyé. Mysle, ze to jest bardzo fajna, warto$ciowa
wiedza. Zaktadam, ze w twoich kursach masz takich smaczkéw cate mndéstwo, wiec pewnie warto

sprobowac.

Moze na zakonczenie co$ powiesz wiecej? Dla takich oséb, ktére dziatajg w social media, nie sg
ekspertami, ale chciatyby zdobywa¢ wiecej tej wiedzy, sg juz w zasadzie zdecydowane, nie chcg tracic¢
czasu na sledzenie oséb w Internecie i patrzenie, podpatrywanie tego, jak dziatajg, raczej chca przejsc

do dziatania. To co im mozesz doradzié¢?

DAWID: Przede wszystkim, jezeli szukasz osoby, od ktérej chciatbys$ sie uczy¢, to zaangazuj kilka dni
na to, zeby kazdg jedng osobe poznac i zobacz, czy jg definiujg stowa, ktére ona méwi w nagraniach,
bo ja w nagraniu wszystko moge powiedzie¢, co chce. To nie jest problem opowiadaé. Natomiast zwréé
uwage na to, czy skala praktyki jest odpowiednia. W przypadku moim kursy, ktére ja przygotowatem,
opierajg sie na przyktad od czerwca 2018 roku do lutego 22, 21 lutego 2019 roku na same reklamy my
wydalismy trzy i pot miliona ztotych netto i zrobiliSmy dzieki temu dwiescie sze$¢dziesigt trzy miliony
wyswietlen reklam. | taka skala praktyki pozwala dla mnie doj$¢ do takich rozwigzan, ktérych nigdzie

indziej nie ma.

| cate moje szkolenie, ktére ja przygotowatem, czy to wiasnie o reklamie, to szkolenie sie nazywa
Facebook Elite Reklama Za Grosze, czy Schematy Biznesu, to jest szkolenie, ktére uczy, jak krok po
kroku ten biznes budowaé¢ w kolejnych latach, Zzeby doj$¢ do dziesieciu milionéw rocznego obrotu od
zera. Jestem w stanie spokojnie osoby doprowadzi¢ do takich kwot, bo po prostu umiem to realizowac.
| przede wszystkim trzeba zobaczy¢, czy czyny tej osoby w zyciu codziennym pokazujg, ze ona potrafi
zrobi¢ to, co robi. | ja tylko i wylgcznie na tej podstawie dobieram sobie autorytety. Jezeli ktos$ potrafi
pokazac cyfry i je pokazuje, to znaczy, ze sie zna. Jezeli ktos nie ma cyfr i gada, to znaczy, ze sie nie
zna, bo skopiowat sobie kursy z Ameryki po to tylko, zeby je przettumaczy¢ na jezyk polski i wciskac
ludziom kit. Wiec ja w ten sposéb zawsze do tego podchodze, jest to zasada zero jedynkowa. | wiem,
ze wiele rzeczy, ktére ja odkrylem w perspektywie ostatnich lat, a ja na Facebooku robie reklame od
2008 albo 2009 roku.

Nie pamietam doktadnie, ktérego dnia i ktérego roku wyszta reklama w Polsce na Facebooku, ale
trzeciego dnia, jak ona sie pojawita, to ja juz tam robitem reklame. Wiec ta sala tylu lat praktyki i
wydawanych pieniedzy powoduje, ze ja juz po prostu ten stawik X milionéw ludzi znam na wylot, bo juz,

no te osoby, to, co ci moge powiedzie¢, to w ciggu roku kazdy jeden Polak widziat minimum dziesiec,
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pietnascie razy rozne reklamy, ktore ja robitem. W zwigzku z tym ja tych ludzi znam i dlatego tez rzeczy,
ktére ucze, pdzniej sg skuteczne. To nie bazuje na tym, ze ja sie czego$ domyslam, tylko jak mam w
ponad osiemdziesieciu branzach réznych sukcesy, bo robie dla wielu réznych branz projekty i mam

sukcesy w tych projektach, to ja po prostu wiem, co dziata.

A réznica miedzy tym, Zze wiesz, co dziata, a tym, ze ci sie wydaje, ze co$ bedzie dziatato, bo fajnie w
teorii brzmi, jest kwestig ogromnie wazng. Wiec tu zawsze, niezaleznie, czy kto$ by chciat sie uczy¢ ode
mnie, czy od kogos innego, niech po prostu zwrédci uwage na te elementy. Ja te elementy reprezentuje,
bo w nie po prostu wierze, ze to sg rzeczy absolutnie najwazniejsze do tego, zeby kto$ mogt w biznesie

i w zyciu uzyskac dobre efekty.

MARIUSZ: No mysle, ze to jest fajna puenta, fajne podsumowanie. Czyli trzeba sie uczy¢ od praktykow,

a na pewno warto.

DAWID: | trzeba zaangazowaé czas, zeby po prostu tych ludzi dobrze przeanalizowac, zrobi¢ dobry
research, czy oni rzeczywiscie tak robig, jak mowig. Czes¢ osoéb, ktéra na przyktad pisze gdzies tam w
komentarzach rézne rzeczy, mowi, a obejrzatem osiem minut materiatéw wideo i juz mam wnioski, wiec
to jest dla mnie niepowazne, jezeli chodzi o takg kwestie. Mi to nie robi zadnej réznicy, bo ja w biznesach
réznych osiggam bardzo dobre sukcesy i czy bede w Internecie, czy nie, to mi ganc egal. Robie to, bo
po prostu bardzo to lubie, sprawia mi to ogromng przyjemnos¢. Wiem, ze moge wnies¢ w ten rynek
rzeczy, ktérych nie ma nikt inny, bo po prostu mam duzg skale praktyki, nie boje sie tym dzieli¢, daje
zawsze sto procent, niech ktos mi robi konkurencje, nie mam z tym problemu. | tyle. Wiec wazne jest

wiasnie, zebyscie dali sobie czas.

MARIUSZ: Dawid, bardzo ci dziekuje za ten wywiad. Mysle, ze mozemy tutaj kohczy¢. No i co?
DAWID: Dobrze.

MARIUSZ: BadZzmy w kontakcie. Jeszcze raz dzieki.

DAWID: Okej. Serdecznie dziekuje i pozdrawiam.
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